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di Santina Muscarà e Veronica Monaco

anche per le malte è richiesto sempre  
di più l‘essere green. un prodotto,  
la malta, solo all'apparenza semplice, 
raccontato a youtrade direttamente 
dai produttori

Quando si parla di malte non si 
parla di un prodotto, ma di un 
mondo. Di una gamma di pro-

dotti differenti e rispondenti a diver-
se esigenze, che nasce direttamente 
dalle mani di chi opera in cantiere. 
Basti pensare che le malte erano già 
conosciute ai tempi dei Fenici e che i 
Romani le perfezionarono per rendere 
impermeabili acquedotti e cisterne. 
In anni più recenti queste miscele di 
acqua, cemento, calce e sabbia sono 
diventate disponibili in sacchi già 
pronti e comodi per l’uso, riducendo 
così il lavoro manuale. Per quanto il 
prodotto in sé sia povero e costituito 
da componenti semplici, la qualità e 
le caratteristiche tecniche crescono, 
si perfezionano, rispondono a nuove 
problematiche. Che si tratti di imper-
meabilizzazione, ripristino del calce-
struzzo, deumidificazione, rifacimento 
o isolamento, esistono malte specifi-
che e adatte a colmare le più disparate 
necessità. Dagli usi più elementari si 
arriva quindi ad applicazioni mirate 
ed evolute, grazie alla componente 
tecnologica e specializzata che è stata 
inserita nel tempo. Inoltre la certifica-
zione, già obbligatoria per le malte REI, 
acquista importanza ed è sempre più 

SPECIALE malte e intonaci

l’importanza della certificazione

richiesta, soprattutto adesso che si 
incrementa l’introduzione di prodotti 
ecocompatibili. 
Il discorso è diverso invece per quan-
to riguarda gli intonaci. I rivenditori 
lamentano che questo prodotto entra 
direttamente in cantiere: «è l’intona-
catore a fare tutto e noi rivestiamo un 
ruolo marginale» hanno riferito diversi 
distributori. Così facendo il mercato 
ha via via perso interesse in termi-
ni economici, in quanto le imprese 
operano scelte dettate più dal prezzo 
che dalla qualità. Ultimamente la si-
tuazione sta cambiando e molti pro-
duttori hanno capito l’importanza del 
canale della distribuzione e lo stanno 
riscoprendo in collaborazione con gli 
intonacatori.
Ma facciamo un po’ di ordine per com-
prendere meglio la situazione attuale 
del mercato delle malte, settore in 
crescita che mediamente incide di 
circa il 18-20% sul totale del fatturato 
di una rivendita, e che rappresenta per 
molti il secondo prodotto a rotazione 
in magazzino. Essendo un prodotto 
povero, la sua diffusione è regionale 
o pluriregionale, il che comporta la 
presenza di innumerevoli produttori 
locali.

La parola ai produttori:
1)	 Quando e perché siete entrati 

nel mercato della malta pronta?
2)	 I vostri prodotti quali problemi 

specifici risolvono?
3)	 Avete malte REI? Se sì, quali?
4)	 Avete malte ecosostenibili? Se 

sì, quali? 
5)	 Quali sono i vostri plus rispetto 

alla concorrenza?
6)	 In quale zona operate 

principalmente?
7)	 La certificazione è sempre 

più richiesta. Qual è il vostro 
impegno in proposito?

8)	 Quale supporto di formazione 
richiede questa tipologia di 
prodotto?

9)	 Il packaging: deve essere 
sintetico, deve riportare le 
istruzioni di corretto utilizzo 
del prodotto, si rivolge ad una 
clientela multietnica. Come 
siete riusciti a coniugare queste 
esigenze?

10)	 Offrite un supporto formativo al 
rivenditore? Se sì, quale?
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AMBROSIO EDILIA SAS 
Maria Pia Ambrosio,  
Contitolare

1)	 L'Ambrosio Edilizia S.a.s. si è spe-
cializzata nella produzione di malte 
per la deumidificazione nel 1970; 
i nostri prodotti sono nati per ri-
spondere alla continua richiesta di 
materiali per il restauro e il recu-
pero del patrimonio edile italiano. 

2)	 Il Sistema Termit Intonaco è il 
risultato di una approfondita ri-
cerca scientifica, è un prodotto 
fortemente traspirante che risol-
ve in modo efficace e definitivo i 
problemi relativi al risanamento 
delle murature degli edifici con 
problemi di umidità ascendente. 
Il Termit Intonaco è caratterizzato 
da macrocavità alveolari sferiche 
tali da determinare, all’interno 
dell’intonaco applicato, zone di 
macroporosità, che impediscono 
la migrazione dell’acqua dal muro 
all’atmosfera e viceversa, permet-
tendo solo il passaggio di molecole 
di vapore acqueo con conseguente 
effetto asciugante e risanante. Si 
avrà pertanto un intonaco perme-
abile a bassa inerzia idrica, che fa-
vorisce lo smaltimento dell’umidi-
tà presente nel muro impedendo 
di conseguenza l’ingenerarsi dei 
fenomeni di degrado tipicamente 
ascrivibili all’umidità.

3)	 –
4)	 Il Termit Intonaco è un prodotto 

altamente traspirante biocompati-
bile a base di minerali naturali che 
fungono da catalizzatori.

5)	 Il nostro Termit Intonaco si applica 
con la massima semplicità operati-
va , si distingue dagli altri prodotti 
in commercio perché non richiede 
l’applicazione di più prodotti (pri-
mer – antisale). Non ultimo van-
tiamo un ottimo rapporto qualità 

prezzo.
6)	 Una caratteristica della nostra 

azienda è quella di privilegiare il 
canale del rivenditore edile, attra-
verso i quali siamo presenti con 
una rete di distribuzione in tutta 
Italia.

7)	 Nel 2006 l’Ambrosio Edilizia S.a.s 
ha ottenuto in collaborazione con 
il Politecnico di Torino l’attestato 
Dichiar_A per quanto riguarda la 
linea dei prodotti Termit, che è una 
dichiarazione di conformità ai Cri-
teri di Compatibilità Ambientale 
che prevede la verifica degli aspetti 
ambientali significativi del proces-
so di produzione, la verifica delle 
analisi di laboratorio, delle schede 
tecniche e lo studio di Life Cycle 
assessment. 

8)	 Per la formazione abbiamo una 
rete di agenti tecnici che, oltre a 
visitare i magazzini edili, si occupa 
dell'informazione presso gli studi 
tecnici di progettazione e restauro, 
creando una continua rete di sup-
porto per i clienti e i posatori.

9)	 I nostri sacchi sono da 25 Kg, da 
sempre noi abbiamo indicato sul 
sacco il modo di impiego in modo 
semplice e chiaro, inoltre sul no-
stro depliant sono raffigurati il 
numero dei sacchi che bisogna 
usare per il corretto rapporto di 
miscelazione.

10)	–

DIASEN
Fabrizio Moretti
Direttore commerciale

1)	 L'intonaco termo-deumidificante 
Diathonite è stato il nostro primo 
prodotto 20 anni fa e si è da subito 
rivelato interessante per versatilità 
e qualità del lavoro finito. Inoltre, 
ora più che mai cavalchiamo l'onda 
delle nuove normative termiche e 

acustiche che hanno innalzato a 
livelli sinora mai visti l'attenzione 
su questa tipologia di prodotto.

2)	 Risolviamo problemi di isolamen-
to termico, isolamento acustico, 
riverbero e insufficiente fono-as-
sorbimento, umidità e risanamento 
delle murature affette da patologie 
di umidità di risalita.

3)	 No.
4)	 L'intonaco a base sughero Diatho-

nite è sempre stato un prodotto 
ecosostenibile e naturale grazie 
all'utilizzo di materie prime pre-
senti indirettamente in natura e 
all'eliminazione del legante cemen-
tizio in favore della calce idraulica 
naturale NHL 3,5.

5)	 Diathonite è attualmente l'intona-
co termico con i parametri di con-
ducibilità migliori in Europa ed è 
l'unico che abbina efficacemente 
le caratteristiche di isolamento con 
quelle di deumidificazione, quindi 
è inimitabile negli interventi di ri-
qualificazione energetica e risana-
mento. In più, il prodotto una volta 
asciutto presenta dei coefficienti di 
resistenza a compressione che per-
mettono di garantire il sistema per 
più di 10 anni senza imporre l'uti-
lizzo di alcun indurente, armatura 
di rinforzo o finitura particolare.

6)	 Siamo presenti in tutta Italia
7)	 I nostri prodotti sono affiancati da 

tutte le certificazioni previste dalle 
normative vigenti, ed eseguite da 
istituti di certificazione accreditati 
a livello europeo.

8)	 I nostri venditori sono ormai dei 
veri consulenti tecnici che riesco-

La parola ai produttori:
1)	 Quando e perché siete entrati nel mercato della malta pronta?
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no a proporre e suggerire non più 
solamente un prodotto ma un vero 
e proprio sistema/soluzione orga-
nico e perfettamente orientato a 
soddisfare le esigenze del nostro 
interlocutore.

9)	 Abbiamo un sacco ben organizzato 
che comprende istruzioni di mon-
taggio e stoccaggio in 4 lingue e 
che ci permette di fornire la mag-
gior parte dei mercati internazio-
nali a cui ci rivolgiamo.

10)	Sì, il rivenditore è per noi un part-
ner e viene coinvolto in attività for-
mative rivolte a lui e al suo staff. 
Facciamo in modo di dargli gli stru-
menti per analizzare e proporre la 
soluzione migliore in autonomia, 
mantenendo comunque aperto un 
efficiente canale di assistenza tec-
nica telefonica e sul campo grazie 
alla nostra Rete Vendita. Inoltre 
al rivenditore vengono proposti 
alcuni progetti speciali come per 
esempio l'Imperelite - Impermea-
bilizzatori d'Elite, che sono mirati 
ad aprire nuove opportunità di 
vendita e aiutano il rivenditore a 
differenziarsi in un mercato sem-
pre più complesso e competitivo 
e in cui si sopravvive male senza 
specializzazione e professionalità.

EDILTECO
Corrado Borghi
Direttore commerciale Italia

1)	 Dopo poco tempo dalla nascita 
della nostra azienda e cioè nella 
seconda metà degli anni '80. La 
scelta di entrare nel settore dei 
prodotti premiscelati era, ed è 
sempre più, una via obbligata per 
fornire garanzie di ripetibilità delle 
prestazioni dichiarate e per offrire 
alle maestranze prodotti di facile 
impiego. Oltretutto Edilteco S.p.A., 
nel suo settore peculiare -malte 

leggere termoisolanti- ha sempre 
avuto ampi sbocchi commerciali 
all'estero, in particolare in Europa, 
dove i prodotti premiscelati sono 
da sempre privilegiati.

2)	 Il primo core businnes di Edilteco 
è costituito dal know how con-
cernente le malte leggere termoi-
solanti (sia a livello di tecnologie 
produttive che di "ricettazione" e 
prestazioni di utilizzo dei prodotti).

3)	 Certo. Il nostro intonaco premisce-
lato per il fire proofing, denomina-
to Protherm Light, è attualmente 
unico nel panorama dei prodotti 
aventi questa destinazione d'uso, 
in quanto a base di perle di poli-
stirene che ne permette l'utilizzo 
anche all'esterno o su piani di posa 
umidi, oltre a fornire prestazioni 
assai elevate. Protherm Light, di-
sponibile sia grigio che bianco, è 
idoneo alla protezione al fuoco di 
acciaio, cls, ca. e muratura.

4)	 Percorrere la via dell'ecososteni-
bilità è, anche per i produttori, un 
dovere etico, oltre che una richie-
sta del mercato. Pertanto auspi-
chiamo l'avvento di norme chiare, 
precise e soprattutto univoche al 
fine di poter catalogare, oltre che 
perfezionare, in tal senso i nostri 
prodotti. Noi siamo pronti e atten-
diamo solo che gli enti preposti ci 
indichino la via.

5)	 L'innovazione e la conoscenza 
specifica delle malte leggere ter-
moisolanti a 360°. Crediamo poi 
che, oggi più che mai, sia la spe-
cializzazione a dare competitività 
e a permettere economie di sca-
la nella filiera. Nel nostro settore 
specifico possiamo vantare una 
"cultura" assolutamente all'avan-
guardia. Tale modus operandi ci 
ha poi portato ad affrontare con 
lo stesso impegno e visione anche 
altri settori che abbiamo ritenuto di 
esplorare: ad esempio nella messa 
a punto di Ecap, un innovativo pan-
nello prefinito per la realizzazione 
di cappotti isolanti che consente di 
risparmiare sino al 60% dei tempi 
di posa in opera o nella definizio-
ne dei prodotti della Linea DBRED, 
destinati all'isolamento acustico.

6)	 Potremmo affermare che siamo 
"cittadini del mondo", dal mo-
mento che sono ben poche le 
aree geografiche ed i continenti 
che non vedono il nostro marchio 

come riferimento per le tecnologie 
produttive e le caratteristiche dei 
prodotti nel settore delle malte leg-
gere termoisolanti premiscelate. 
Comunque possiamo sintetizzare 
dicendo che in Italia, Francia, Pa-
esi Bassi e Sud America operiamo 
attraverso aziende di proprietà o 
compartecipate, mentre nel resto 
del mondo siamo attivi e presenti 
attraverso forme di joint venture 
con operatori locali.

7)	 Da alcuni anni abbiamo abbando-
nato la via dei certificati "mordi 
e fuggi" (preparare un campione 
come se fosse un'auto da qualifica, 
portarlo in laboratorio e incrociare 
le dita, utilizzare il risultato della 
prova se soddisfacente). Abbia-
mo preferito stringere accordi di 
ricerca e sviluppo, che si protrag-
gono nel tempo, con enti e strut-
ture altamente qualificate (es. 
D.I.E.N.C.A. - Università Bologna) 
portando avanti perfezionamenti 
e sperimentazioni sino a definire 
un prodotto finale con prestazioni 
"certe - ripetibili - conformi".

8)	 Nessuna particolare preparazione 
che non sia quella dell'utilizzo della 
cosiddetta "regola d'arte", oltre ad 
alcune, semplici, specifiche d'uso, 
come per tutti i prodotti. Specifi-
che che sono ben evidenziate sulle 
nostre documentazioni a disposi-
zione degli operatori e dei prescrit-
tori.

9)	 Nel rinnovare i nostri packaging, 
anche per l'internazionalità del 
nostro bacino di utenza, abbiamo 
sempre più introdotto istruzioni 

La parola ai produttori:
1)	 Quando e perché siete entrati nel mercato della malta pronta?
2)	 I vostri prodotti quali problemi specifici risolvono?3)	 Avete malte REI? Se sì, quali?4)	 Avete malte ecosostenibili? Se sì, quali? 5)	 Quali sono i vostri plus rispetto alla concorrenza?6)	 In quale zona operate principalmente?7)	 La certificazione è sempre più richiesta. Qual è il vostro impegno in proposito?8)	 Quale supporto di formazione richiede questa tipologia di prodotto?

9)	 Il packaging: deve essere sintetico, deve riportare 
le istruzioni di corretto utilizzo del prodotto, si rivolge ad una clientela multietnica. Come siete riusciti a coniugare queste esigenze?10)	Offrite un supporto formativo al rivenditore? Se sì, quale?

è un prodotto specifico per la realizzazione di sottofondi 
in genere in qualsiasi tipo di pavimentazione sia interna 

che esterna dove necessita una rapida asciugatura.
La posa dei pavimenti può essere realizzata dopo 3/4 

giorni. La composizione della curva granulometrica
e l’appropriato dosaggio del legante consentono di 

ottenere un impasto adatto a essere veicolato anche a 
mezzo di pompa pneumatica.

SOTTOFONDO FLASH
www.fornacetrezzo.it
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multilingue e l'utilizzo di simbolo-
gie, anziché diciture, là dove pos-
sibile. Tutte le nostre documenta-
zioni sono disponibili in svariate 
lingue.

10)	Il primo supporto è dato dalla for-
mazione a cui sono sottoposti non 
solo i nostri tecnici, ma anche tutti 
i nostri collaboratori commerciali 
che poi sono i "compagni di stra-
da" dei rivenditori nostri clienti. 
Siamo, infatti, convinti che il vero 
supporto sia l‘affiancamento nella 
quotidianità, al fine di sviluppare, 
implementare e capitalizzare tutti 
quei momenti formativi istituziona-
li (corsi, meeting, ecc.), che vengo-
no comunque creati, ma che non 
possono essere troppo ricorrenti 
né tantomeno di per sé esaustivi.

fassa bortolo
Eugenio Cervato
Direttore marketing

1)	 L’azienda ha le sue radici storiche 
nella produzione della calce da tre 
secoli; è entrata nel mondo degli 
intonaci premiscelati nei primi anni 
‘80 perché l’idea rappresentava la 
soluzione ottimale per ottimizza-
re il lavoro in cantiere in quanto il 
prodotto è pronto all’uso. In par-
ticolare, con il prodotto in silo si 
ottiene un sistema pratico, efficace 
e altamente affidabile per la con-
segna e per l’utilizzo del prodotto 
che rimane sempre asciutto e inal-
terato.

2)	 Anche per gli intonaci premiscelati 
più che singoli prodotti, proponia-
mo dei sistemi con cicli applicativi 
adatti a varie problematiche che 
vanno dal restauro con la recente 
Linea Restauro EX NOVO compo-
sta da 10 prodotti a base di calce 
idraulica naturale NHL 3,5 e coccio-
pesto, al risanamento con le linee 

di prodotti deumidificanti, dal con-
solidamento, fino all’isolamento 
termico con l’intonaco isolante KT 
48 o cicli applicativi specifici per 
l’esterno o cicli eco-compatibili 
secondo i canoni della bioarchi-
tettura.

3)	 Per queste particolari problemati-
che sono stati sviluppati il prodotto 
KP3, intonaco di fondo a base di 
calce cemento e perlite per interni 
ed esterni che ha la certificazio-
ne REI 60, REI 120 e REI 180 e il 
prodotto Z150 intonaco di fondo a 
base di gesso e perlite per interni 
certificato Rei 120.

4)	 Fassa Bortolo propone già da anni 
il bio-intonaco denominato KB 13 
che, per la sua particolare compo-
sizione e la perfetta rispondenza 
ai più rigorosi criteri della moder-
na architettura bio-ecologica, ha 
ottenuto già nel 1999 il prestigio-
so marchio di qualità promosso 
dall’ANAB, Associazione Nazionale 
Architettura Bioecologica. Questo 
prodotto ha inaugurato la nascita 
di una linea di prodotti certifica-
ta, la Linea Bio-Architettura, per-
fettamente in linea con i criteri 
della moderna bio-architettura, 
rispondendo alla sempre crescen-
te esigenza di costruire nel pieno 
rispetto dell’ambiente; infatti la 
Linea Bio-Architettura Fassa è ca-
ratterizzata da malte per muratura 
(MB 60 e MB 49), il bio intonaco KB 
13, rivestimenti bianchi e colorati 
(RF 100, RM 200, RG 300, RB 101, 
RB 201, RB 301, RB 401), oltre ad 
una gamma di prodotti per il risa-
namento delle murature umide ca-
ratterizzata da un rinzaffo (S 650), 
un intonaco (S 639) e una finitura 
(S 605). Dal 2008 inoltre Fassa pro-
pone anche la Linea per Restauro 
EX NOVO con 10 prodotti a base 
di calce idraulica naturale NHL 3,5 
e cocciopesto.

5)	 Un’ampia gamma di prodotti ed 
attrezzature, la continua attività 
di ricerca e sviluppo condotta dal 
nostro Centro Ricerche, il servizio 
di consulenza in cantiere tramite 
personale specializzato, una pre-
senza completa sul territorio.

6)	 La distribuzione territoriale dei no-
stri stabilimenti e filiali commercia-
li in Italia ci permette di operare in 
tutto il territorio e le isole. Inoltre, 
siamo presenti in Svizzera con tre 

filiali commerciali, in Francia con 
una filiale commerciale e con uno 
stabilimento di produzione in Por-
togallo.

7)	 Ovviamente tutti i prodotti devo-
no essere certificati in merito ad 
alcune normative; nell’ambito del 
sistema cappotto, i cicli applicativi 
con lastre in polistirolo e in lana di 
roccia ha ottenuto certificati ETA, 
mentre la Linea Bio- Architettura 
ha oramai da anni la certificazione 
ANAB-ICEA. Oltre alle certificazio-
ni che riguardano i vari cicli, i no-
stri laboratori di ricerca, sviluppo 
e verifica prodotti hanno ottenuto 
la certificazione ISO 9001. 

8)	 Dai primi anni ‘80 l’azienda ha in-
vestito moltissimo nell’informa-
zione organizzando incontri tecnici 
per presentare la tecnologia e far 
apprezzare i vantaggi rispetto ai 
prodotti tradizionali. Tendenza che 
prosegue anche attualmente con i 
prodotti a più alto valore tecnologi-
co, quali prodotti di risanamento, 
per il restauro, ecc.

9)	 Con la formazione e la rete di as-
sistenza capillare, le informazioni 
da riportare nelle confezioni hanno 
più valore di precauzione ed av-
vertenza che non di vera e propria 
istruzione all’uso. Inoltre il tipo di 
prodotto essendo pronto all’uso è 
facilmente utilizzabile.

10)	Come azienda cerchiamo di offrire 
un supporto informativo a tutta la 
nostra clientela e per ogni tipologia 
studiamo degli strumenti specifici. 
Per il rivenditore in particolare, ol-
tre ad una rete vendita capillare di 
300 agenti che in qualità di tecnici, 

La parola ai produttori:
1)	 Quando e perché siete entrati nel mercato della malta pronta?
2)	 I vostri prodotti quali problemi specifici risolvono?3)	 Avete malte REI? Se sì, quali?4)	 Avete malte ecosostenibili? Se sì, quali? 5)	 Quali sono i vostri plus rispetto alla concorrenza?6)	 In quale zona operate principalmente?7)	 La certificazione è sempre più richiesta. Qual è il vostro impegno in proposito?8)	 Quale supporto di formazione richiede questa tipologia di prodotto?

9)	 Il packaging: deve essere sintetico, deve riportare 
le istruzioni di corretto utilizzo del prodotto, si rivolge ad una clientela multietnica. Come siete riusciti a coniugare queste esigenze?10)	Offrite un supporto formativo al rivenditore? Se sì, quale?

TECHNOLOGY FOR PLASTER FINISH

REVELIN EVARISTO & FIGLI snc
Via Europa nr. 45 - 36033 Isola Vicentina (VI) - ITALY

Tel. ++39 0444 977061 - Fax ++39 0444 598252
E-mail: revfrat@infol.com  - www.fratazzatricirev.com

★★

★
★

★

★

★
★
★

★★ ★

INTONACATRICE ST4
SACCO-SILOS 380 Volt

Per premiscelati asciutti - Versione chiusa

MESCOLATORE
PLATONE

Miscelatore da badile

INTONACATRICE DRY 220 Volt
Per premiscelati asciutti in sacco

TORNADO E MINI TORANDO 220 Volt
Mescolatore  a ciclo continuo

40 + 4040 +25 + 40 + 40 + 40

FRATAZZATRICE  
REV-4 SUPER 48 VOLT
Per qualsiasi tipo di intonaco

FRATAZZATRICE 
REV-4 ECO 48 VOLT

Per qualsiasi tipo di intonaco

GLI INVENTORI E PRIMI PRODUTTORI  DA SEMPRE DI FRATAZZATRICI

INTONACATRICE ST4 
SACCO-SILOS 380 Volt

Per premiscelati asciutti - Versione aperta

INTONACATRICE  PER 
CAPPOTTI KOMPAKTA 220 Volt

FUGATRICE FG2 220 Volt
Per fughe e iniezioni

STATORI E ROTORI NOSTRA PRODUZIONE

INTONACATRICE FG3 220 Volt
Per premiscelati, tradizionali, fughe, iniezioni

MINI FUGATRICE FG1 220 Volt
Per fughe e iniezioni
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new 
madras

oltre che di venditori, affiancano 
il rivenditore, abbiamo un intenso 
programma di incontri tecnici pres-
so le rivendite stesse oltre a incon-
tri organizzati con il nostro Motor 
Home. Inoltre, offriamo supporti 
informativi cartacei e consulenza 
telefonica tramite il nostro nume-
ro verde. Un’assistenza pertanto a 
360° gradi

FORNACE LATERIZI TREZZO
Carlo Bianchi
Direttore commerciale

1)	 Nell’anno 2002. La Fornace Laterizi 
Trezzo Spa fa parte di un gruppo 
di aziende aventi come riferimento 
una società operante sin dalle sue 
origini nell’estrazione di sabbia e 
ghiaia. Sono diversi giacimenti 
ubicati in zone limitrofe e lontane 
da Trezzo sull’Adda, comunque 
siti morfologicamente validi. I no-
stri clienti, rivenditori di materiali 
edili, rallentavano sempre più gli 
acquisti dello “sfuso” a favore del 
“pronto all’uso”. Ecco il perché di 
una nuova linea di prodotti aven-
ti come materia prima la sabbia 
che deve possedere determinati 
requisiti e caratteristiche con l’es-
senziale garanzia che non mutino 
nel tempo. 

2)	 Innanzitutto la praticità nei lavori 
di ristrutturazione per quanto con-
cerne la malta di allettamento e 
di intonaco. Per quanto riguarda 
la malta per i materiali a vista, la 
garanzia assoluta di non creare ef-
florescenze.

3)	 Le nostre malte sono certificate 
CE e sono classificate in classe A1, 
cioè ignifughe. Secondo gli ultimi 
dettami non è la sola malta a cre-
are una protezione al passaggio 
del fuoco, bensì lo spessore del 
manufatto; esiste una differenza 

fra un tavolato intonacato di 4,5 cm 
e un muro di 12 cm o più con into-
naco, quindi è da considerarsi per 
la resistenza REI la malta ignifuga 
più lo spessore del manufatto.

4)	 È uno studio che abbiamo preso 
in considerazione anni fa, avendo 
a disposizione diversi impianti di 
selezione e frantumazione, quindi 
abbiamo prodotto diverse formu-
lazioni ottenendo anche discreti ri-
sultati, ma mai paragonabili all’alta 
qualità del nostro prodotto origina-
le. Come si suol dire, il pane buono 
si ottiene con la farina buona.

5)	 Appena abbiamo immesso sul 
mercato le nostre malte c’è stato 
un riconoscimento sia dai clienti 
che dai concorrenti per la perfe-
zione del confezionamento del 
prodotto. Oggi quasi tutti hanno le 
stesse caratteristiche, quindi plus 
particolari non ne abbiamo se non 
un buon rapporto con la clientela 
soddisfatta dell’alta qualità di tutta 
la nostra gamma di prodotti che il 
mercato ci riconosce e del servizio.

6)	 Nel nord Italia.
7)	 Siamo stati fra i primi ad ottenere 

il marchio CE sulle malte, e con un 
impegno costante e non indiffe-
rente siamo in possesso della cer-
tificazione di prodotto marchio di 
qualità Istituto Giordano, a garan-
zia di un ulteriore controllo della 
produzione e delle caratteristiche 
qualitative del prodotto. 

8)	 L’utilizzo dei nostri prodotti, ap-
punto perché trattasi di predosati 
pronti all’uso, non comporta un no-
tevole supporto di formazione. Si 
richiede una normale formazione 
sulle tecniche di costruzione delle 
murature e una esperienza appro-
priata legata alla verifica della con-
sistenza del prodotto da applicare.

9)	 –
10)	Diamo a disposizione alla clientela 

il nostro sito internet completo di 
schede tecniche, certificati e quan-
to necessario per il corretto utilizzo 
del prodotto. Non amiamo interfe-
rire con il lavoro, le necessità e gli 
impegni della clientela con confe-
renze o meeting per formazione sui 
prodotti che vendiamo, in quanto 
non necessitano di particolari di-
mostrazioni. Siamo sempre dispo-
nibili a richieste di delucidazioni, 
risoluzioni di quesiti o interventi 
con il nostro servizio commerciale.

La parola ai produttori:
1)	 Quando e perché siete entrati nel mercato della malta pronta?
2)	 I vostri prodotti quali problemi specifici risolvono?3)	 Avete malte REI? Se sì, quali?4)	 Avete malte ecosostenibili? Se sì, quali? 5)	 Quali sono i vostri plus rispetto alla concorrenza?6)	 In quale zona operate principalmente?7)	 La certificazione è sempre più richiesta. Qual è il vostro impegno in proposito?8)	 Quale supporto di formazione richiede questa tipologia di prodotto?

9)	 Il packaging: deve essere sintetico, deve riportare 
le istruzioni di corretto utilizzo del prodotto, si rivolge ad una clientela multietnica. Come siete riusciti a coniugare queste esigenze?10)	Offrite un supporto formativo al rivenditore? Se sì, quale?

FORNACI CALCE GRIGOLIN
Francesca Grigolin
Responsabile marketing

1)	 Il nostro ingresso nel mercato della 
malta pronta è avvenuto vent’anni 
fa, per rispondere all’esigenza di 
poter servire i nostri clienti diret-
tamente all’interno dei cantieri.

2)	 Riescono a coniugare la tradizio-
nalità a qualità e peculiarità come 
la garanzia e la certificazione del 
prodotto. Si tratta di prodotti in 
grado di offrire una miscelazione 
costante e controllata.

3)	 Nella Linea Intonaci, FG 13. È un pre-
miscelato a secco a base di inerte 
selezionato, legante idraulico, calce 
idrata, additivi specifici e perlite.

4)	 Tra i nostri prodotti c’è la Linea 
Palladio Bioedilizia a base di calce 
idraulica naturale NHL 3,5, confor-
me alla norma EN 459-1.

5)	 La capacità, acquisita e sviluppa-
ta grazie ad un’esperienza ormai 
quarantennale nel settore, di poter 
eseguire una distribuzione capil-
lare sul territorio. Oltre a questo, 
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polisette

una grande capacità nella formu-
lazione del materiale, la garanzia 
delle materie prime, data dal con-
trollo e dalla proprietà di tutta la 
filiera produttiva.

6)	 In tutta Italia.
7)	 I nostri prodotti possiedono tut-

te le marcature CE richieste dalla 
normativa vigente. 

8)	 Attraverso la forza vendita e la 
presenza di uno staff tecnico al-
tamente qualificato, riusciamo a 
garantire il supporto necessario 
per il corretto utilizzo dei prodotti 
direttamente in cantiere.

9)	 I nostri prodotti pronti sono caratte-
rizzati da un packaging dalla grafica 
semplice e distintiva per ogni desti-
nazione di utilizzo. Le informazioni 
riportate sul sacco indicano le mo-
dalità di applicazione e di utilizzo 
tradotte in nove lingue diverse.

10)	I rapporti con le rivendite prevedo-
no collaborazione ed assistenza an-
che in termini formativi: “Grigotir”è 
un supporto tecnico-illustrativo iti-
nerante grazie al quale è possibile 
organizzare degli incontri finaliz-
zati alla promozione dell’azienda e 
alla conoscenza di tutta la gamma 
dei prodotti immessi sul mercato. 
“Grigoday” è costituito da gior-
nate di formazione, concordate 
con i rivenditori, che trattano ar-
gomenti specifici e che vedono la 
partecipazione di tecnici dedicati 
per affrontare tematiche precise, 
implementando la spiegazione con 
prove pratiche. Infine, il sito inter-
net ufficiale dell’azienda e una va-
sta gamma di brochure esplicative 
delle singole linee e prodotti.

gras calce vedi intervista a pag. 84

GRUPPO LUCI 
Raffaele Macrì
Responsabile commerciale

1)	 Sfruttando il nostro know-how che 
ci vede specialisti nella lavorazione 
dell’inerte ed il confezionamento 
del calcestruzzo da tre generazioni, 
nel 1998 abbiamo avviato la linea 
di malte predosate Uniko che si 
è affiancata ai sacchi di sabbia di 
varie tipologie che produciamo da 
oltre un ventennio. 

2)	 La gamma dei nostri prodotti soddi-
sfa le più svariate esigenze nell’edi-
lizia tradizionale ed è stata studiata 
con un occhio di riguardo per la ri-
strutturazione: proponiamo quindi 
il calcestruzzo, il massetto pronto 
(oggi anche in versione leggero) le 
malte da allettamento e da intonaco.

3)	 Siamo in fase di certificazione REI 
con la malta a vista che è anche 
idrofugata e con ritentore di sali che 
evita la formazione di efflorescenze.

4)	 Le nostre malte si possono consi-
derare ecosostenibili perché deri-
vano da un ciclo biologico simile 
a quello naturale ed essendo pre-
dosate non necessitano di aggrap-
panti chimici, ma si avvalgono solo 
di additivi di origine vegetale.

5)	 Nei prodotti sicuramente la qua-
lità dell’inerte: sia perché l’inerte 
del Friuli Venezia Giulia è unani-
memente riconosciuto come uno 
dei migliori in Italia, sia perché la 
nostra esperienza nel campo ci 
garantisce un’ulteriore selezione 
che ci dà una marcia in più come 
resistenze meccaniche e come la-
vorabilità. Altro plus importante è 
il servizio al cliente che viene ga-
rantito con commerciali alle dirette 
dipendenze che vengono formati 
in maniera professionale e che ga-
rantiscono la presenza costante 
sul territorio, la competenza e l’im-
mediatezza dell’intervento qualora 
gli operatori necessitassero delle 
informazioni più specifiche.

6)	 Operiamo principalmente nel Trive-
neto, Emilia Romagna e Toscana.

7)	 La nostra azienda lavora con il 
sistema qualità ed ha conseguito 
la certificazione ISO 9001-2008; 
inoltre, tutte le nostre malte ed 
i nostri inerti sono certificati CE 
e sono costantemente testati dai 
nostri laboratori garantendo così 
la continuità di prestazione. 

8)	 Una formazione molto semplice, 
in quanto le nostre malte devono 
essere utilizzate da tutti i tipi di 
operatori edili: pertanto, poche e 

chiare istruzioni per risolvere i più 
disparati problemi (dalla deumidi-
ficazione all’isolamento termico-
acustico passando dal consolida-
mento statico in parete ecc.).

9)	 Poche e chiare istruzioni indicate 
sul sacco che danno l’immediata 
informazione sul tipo di prodotto 
e sull’uso appropriato che se ne 
deve fare. Le scritte sono in Ita-
liano, tedesco e sloveno e quindi 
vengono capite dalla quasi totalità 
degli operatori presenti nelle zone 
di nostra competenza.

10)	I nostri dipendenti commerciali 
mettono quotidianamente a di-
sposizione del rivenditore la loro 
conoscenza ed esperienza con un 
lavoro continuo di formazione, di-
spensando consigli immediati e di-
retti. Per le rivendite situate in zone 
dove ancora il predosato non è mol-
to conosciuto, organizziamo degli 
open days con dimostrazione sul 
posto delle malte e del loro utiliz-
zo, formando così sia gli utilizzatori 
finali che gli addetti alle vendite.

LATERLITE 
Luca Beligni
Responsabile marketing tecnico

La parola ai produttori:
1)	 Quando e perché siete entrati nel mercato della malta pronta?
2)	 I vostri prodotti quali problemi specifici risolvono?3)	 Avete malte REI? Se sì, quali?4)	 Avete malte ecosostenibili? Se sì, quali? 5)	 Quali sono i vostri plus rispetto alla concorrenza?6)	 In quale zona operate principalmente?7)	 La certificazione è sempre più richiesta. Qual è il vostro impegno in proposito?8)	 Quale supporto di formazione richiede questa tipologia di prodotto?

9)	 Il packaging: deve essere sintetico, deve riportare 
le istruzioni di corretto utilizzo del prodotto, si rivolge ad una clientela multietnica. Come siete riusciti a coniugare queste esigenze?10)	Offrite un supporto formativo al rivenditore? Se sì, quale?
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1)	 Laterlite opera nel mercato del-
la malta da muratura da oltre 10 
anni, quale prodotto complemen-
tare alla posa di blocchi isolanti.

2)	 I prodotti della gamma Malta Leca, 
M5 e M10, sono malte termoiso-
lanti premiscelate per murature 
portanti e di tamponamento; con-
sentono di migliorare l’isolamen-
to termico (trasmittanza U) della 
parete grazie al basso valore di 
conducibilità termico certificato.

3)	 Malta Leca M5 e M10 sono pro-
dotte con argilla espansa Leca, 
classificata in EuroClasse A1 ov-
vero incombustibile.

4)	 Entrambe le malte sono certificate 
ANAB-ICEA, sinonimo di prodotto 
da costruzione naturale ed orien-
tato ad impieghi in costruzioni che 
rispettino l’ambiente.

5)	 L’impiego dell’argilla espansa 
Leca, che permette di ottenere 
malte con ottime prestazioni di 
isolamento termico (l=0,199 W/
mK) ed elevata resistenza mec-
canica (10 N/mm2).

6)	 In tutta Italia, grazie agli impianti 
produttivi localizzati sia al Nord 
che al Sud.

7)	 L’impegno di Laterlite è per pro-
dotti capaci di coniugare facilità di 
posa e sicurezza delle prestazioni; 
tutti i prodotti sono infatti certifi-
cati nelle prestazioni (documenti 
disponibili on line sul nostro sito 
internet) e nel ciclo di produzione. 

8)	 Grazie al prodotto premiscelato, 
è sufficiente impastare aggiun-
gendo esclusivamente acqua, non 
richiedendo quindi particolare for-
mazione.

9)	 Graficizzando le operazioni di im-
pasto e messa in opera.

10)	Siamo costantemente a stretto 
contatto con la distribuzione edi-
le, svolgendo numerose attività di 
formazione presso il punto ven-
dita sia agli addetti che ai clienti. 
A questo si sommano i corsi di 
formazione presso i nostri stabi-
limenti di produzione, nei quali 
dedichiamo ampi spazi alle prove 
dimostrative d’impasto e messa in 
opera.

PROIND
Armando Settili
Presidente

1)	 Da molti anni proponiamo malte 
pronte soprattutto per il settore 
del restauro civile, ma anche mo-
numentale dove le nostre propo-
ste sono molto apprezzate grazie 
all'ottima qualità e al supporto 
tecnico che riusciamo a fornire 
sia per le malte cementizie che 
per le malte a base calce.

2)	 Le nostre malte soddisfano a 360° 
le esigenze della clientela sia per 
quanto riguarda operazioni di im-
permeabilizzazione che per inter-
venti specifici di risanamento del 
cls ammalorato.

3)	 Non disponiamo di malte REI, le 
richieste di questo specifico pro-
dotto sono molto rare e limitate 
ed hanno scadenze strette, per cui 
non possiamo proporre ai nostri 
clienti rivenditori questa tipologia 
di prodotto, se non su specifica 
richiesta.

4)	 Allo stato attuale non proponiamo 
malte ecosostenibili.

5)	 I nostri plus rispetto alla concor-
renza sono: la qualità, il sevizio 
tempestivo, le buone relazioni, per 
soddisfare le esigenze sempre più 
urgenti, infine il prezzo che non è 
sempre un requisito indispensa-
bile.

6)	 Le nostre zone operative sono pra-
ticamente tutte le regioni italiane 
da dove pervengono richieste 
giornaliere anche grazie al nostro 
sito internet, molto apprezzato.

7)	 Per quanto riguarda la certificazio-
ne questi prodotti sono soggetti 
alla marcatura CE pertanto tutte 
le nostre malte, rispondono ai re-
quisiti di legge a garanzia dell'uti-
lizzatore. 

8)	 È indispensabile un’azione preven-
tiva che i nostri tecnici diligente-
mente eseguono in prima battuta 
con supporto informatico e suc-
cessivamente con sopralluoghi 
mirati e diretti a fornire la tipologia 
più appropriata del prodotto da 
utilizzare all'intervento di risana-
mento o restauro.

9)	 La confezione è molto importan-
te, come si dice: “ben presentato 
mezzo venduto”, ed è vero. Per 
questo poniamo particolare at-
tenzione a questo aspetto, anche 
se il supporto tecnico o le nostre 
schede di informazione tecnica 
sono necessarie quali supporto 
preventivo all'utilizzo del prodotto 
stesso, l'utilizzatore deve cono-
scere il prodotto non solo per la 
descrizione che trova sulla confe-
zione, che deve essere semplice e 
chiara, ma anche per le indicazioni 
ricevute dal tecnico o dal rivendi-
tore stesso.

10)	Il supporto formativo al rivendi-
tore viene fatto in continuazione 
con le ampie ed esaustive rispo-
ste che vengono date al cliente, 
sempre con l'aiuto del tecnico che 
è un valido supporto e che contri-
buisce a formare una consolidata 
esperienza sulle varie tipologie di 
intervento. I prodotti sono spesso 
utilizzati o proposti da molti anni 
e si crea di conseguenza una forte 
consapevolezza di ciò che si pro-
pone per risolvere un certo tipo di 
problema. Non si inventano novità 
ogni giorno, e quando dovesse 
verificarsi questa opportunità si 
procede ad un corso di formazio-
ne e di informazione.

ROEFIX
Benno Pamer
Direttore marketing Italia

1)	 Röfix è presente in Italia dal 1982 
e attualmente, oltre al primo e sto-
rico stabilimento di Parcines (BZ) 
si struttura in altre quattro aree 
produttive, a Prevalle (BS), Co-
mabbio (VA), Fontanafredda (PN) e 
Villanova-Mondovì (CN). I prodotti 
distribuiti tramite le rivendite edili, 
oltre 200 in tutta Italia, comprendo-
no malte per muratura e intonaci 
di fondo, ma anche rivestimenti 
murali, prodotti per il restauro, il 
risanamento e la bioedilizia, cal-
cestruzzi, massetti, sottofondi e 
sistemi di isolamento termico. Lo 
sviluppo del mercato delle malte 
pronte è avvenuto molto presto, 
perché ci si è resi conto che i tem-
pi erano maturi per lo sviluppo di 
questa tecnologia, oltre che per 
rispondere alle esigenze di rapidità 
della consegna di materiale che 
tuttavia devono garantire l’elevato 
livello quantitativo del prodotto. 

2)	 L’estesa gamma di malte Röfix toc-
ca molteplici settori, a partire dal 
restauro fino alle soluzioni espli-
citamente pensate per la bioedi-
lizia, passando per i materiali per 
murature a base calce/cemento, 
termoisolanti, a basso spessore 
e adatte per realizzare facciate a 
vista. Per quanto riguarda le nostre 
malte pronte, esse si avvantaggia-
no di una formulazione speciale 
che permette di sfruttare appieno 
la tecnologia delle macchine per 
cantiere e di avere quindi la quan-
tità di malta desiderata in modo 
pratico ed economico.

3)	 Alle fine di settembre sono state 
effettuate le prove necessarie per 
la certificazione REI 240 di due si-
stemi in cui gli intonaci Röfix 190 

e Röfix 510 hanno giocato un ruolo 
fondamentale. Il sistema composto 
da muratura in laterizio portante 
allettata con malta Röfix 954 malta 
universale a base di calce idraulica 
e intonacata su ambedue i lati con 
intonaco Röfix 510 nello spessore 
di 1,5 cm sia quello i cui compo-
nenti sono muratura in laterizio 
portante allettata con malta Röfix 
954 e intonacata su unico lato con 
intonaco Röfix 190 nello spessore 
di 1,5 cm, hanno superato la prova 
di resistenza al fuoco registrando 
temperature rispettivamente di 
52,1 °C e 47,2 °C con variazioni dei 
valori della contrazioni verticale di 
8 mm e della contrazione di flessio-
ni pari a 10 mm.

4)	 Abbiamo un’intera linea dedicata 
all’ecologia, la linea Röfix CalceCli-
ma. Si tratta di una linea completa 
di prodotti, tra cui malte, alla calce 
idraulica naturale, specifica per la 
bioedilizia, per la realizzazione di 
un clima confortevole e sano.

5)	 La competenza dei nostri tecnici, 
che costantemente si aggiornano 
sulle possibilità delle nuove tec-
nologie nel campo dell’edilizia si 
associa a molti anni di esperienza 
maturata sul campo che ci ha per-
messo di proporre soluzioni effica-
ci ai problemi quotidiani di coloro 
che vivono il costruire. Un’ampia 
gamma di soluzioni ad alto con-
tenuto tecnico completa il nostro 
profilo di partner affidabili per la 
costruzione.

6)	 Siamo in continua espansione ed 
operiamo in tutto il territorio italia-
no, in particolare in collaborazione 
con studi di progettazione che si 
interessano ai principi di Agenzia 
CasaClima, di cui siamo orgogliosi 
partner.

7)	 A conferma della nostra sensibilità 
per l’ambiente e per le esigenze 
legate al risparmio energetico in 
edilizia, Röfix ottiene nel 2007 il 
riconoscimento ufficiale di Partner 
CasaClima. Molteplici certificazio-
ni, tra cui le più recenti ottenute 
sono la certificazione Anab-Icea, 
natureplus e REI di resistenza al 
fuoco, hanno interessato molti tra 
i nostri prodotti. Inoltre, sistemi 
certificati secondo l’omologazione 
europea compongono la gamma di 
soluzioni per l’isolamento termico.

8)	 Siamo convinti che la formazione e 

l’aggiornamento siano fondamen-
tali per stare al passo con i tempi 
e con l’evolversi delle strategie e 
delle tecnologie. Sono quindi as-
solutamente necessari percorsi 
formativi per i clienti e per i posa-
tori, che diano un quadro esaustivo 
delle caratteristiche tecniche dei 
prodotti e utili informazioni sulle 
nuove normative introdotte.

9)	 La struttura grafica che connota il 
packaging dei nostri materiali se-
gue una linea aziendale condivisa 
da tutto il gruppo: in questo modo 
possiamo assicuraci che i nostri 
prodotti siano ben riconoscibili, 
poiché il marchio Röfix trasmet-
te anche valori di affidabilità e di 
specializzazione del prodotto che 
sono i nostri punti di forza.

10)	Tramite la realizzazione di conve-
gni, manifestazioni ed anche ini-
ziative studiate ad hoc ci mettia-
mo a disposizione del rivenditore 
per qualsiasi esigenza. Un’intera 
rete di informazioni su supporto 
cartaceo e disponibili in un click 
sul nostro sito web sono a dispo-
sizione del pubblico. Inoltre, la no-
stra flessibile struttura interna ci 
permette di offrire un’assistenza 
efficace ed efficiente che compren-
de la consulenza tecnica, dimo-
strazioni pratiche, sopralluoghi in 
cantiere, calcoli termo-igrometrici 
e, se necessario, un supporto tec-
nico personalizzato. Infine, per il 
rivenditore, forniamo espositori e 
campionature di prodotti.

SAINT-GOBAIN WEBER 
Stefano Pastacaldi  
Product Manager

1)	 Nel mercato italiano Weber entra 
nei primi anni ’90 attraverso l’ac-
quisizione di alcune aziende che 
producevano anche intonaci e mal-

La parola ai produttori:

1)	 Quando e perché siete entrati nel mercato della 

malta pronta?

2)	 I vostri prodotti quali problemi specifici risolvono?

3)	 Avete malte REI? Se sì, quali?

4)	 Avete malte ecosostenibili? Se sì, quali? 

5)	 Quali sono i vostri plus rispetto alla concorrenza?

6)	 In quale zona operate principalmente?

7)	 La certificazione è sempre più richiesta. Qual è il 

vostro impegno in proposito?

8)	 Quale supporto di formazione richiede questa 

tipologia di prodotto?

9)	 Il packaging: deve essere sintetico, deve riportare 

le istruzioni di corretto utilizzo del prodotto, si 

rivolge ad una clientela multietnica. Come siete 

riusciti a coniugare queste esigenze?

10)	Offrite un supporto formativo al rivenditore? Se 

sì, quale?
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te da costruzione ma è dalla sua 
fondazione, che risale ai primi del 
‘900, che la nostra azienda produce 
intonaci e malte.

2)	 Intervengono in tutti gli aspetti 
dell’edilizia moderna, dalla ristrut-
turazione al nuovo. Dai prodotti 
di finitura quali intonaci,rasanti e 
colore per il recupero delle faccia-
te degli edifici, alle malte tecniche 
per la protezione e ripristino delle 
strutture in calcestruzzo. Dagli in-
tonaci da  risanamento per muratu-
re soggette ad umidità da risalita, 
settore per il quale possiamo van-
tare un’esperienza più che trenten-
nale, all’impermeabilizzazione dei 
muri contro terra e delle terrazze.
Dagli adesivi per l’incollaggio del-
la ceramica fino ai recenti sistemi 
di isolamento a cappotto per ri-
spondere alle nuove normative sul 
risparmio energetico. Una gamma 
di prodotti costantemente aggior-
nata per poter rispondere in modo 
efficace alle mutevoli esigenze del 
settore.

3)	 Abbiamo un prodotto specifico per 
la resistenza al fuoco: weber IF840. 
Si tratta di un intonaco a base di 
gesso, certificato REI120 su pareti 
e REI180 su solai che garantisce an-
che un buon isolamento termico. 
Per quanto riguarda invece malte 
per blocchi in cemento cellulare 
abbiamo un prodotto che può es-
sere utilizzato sia come adesivo per 
incollaggio dei blocchi sia come 
rasante e in questo caso idoneo 
anche per la realizzazione di fini-
ture a fine civile. È il weber.cem 
BL20 che è certificato REI180.

4)	 Il settore dell’edilizia ecososteni-
bile è per noi di fondamentale im-
portanza. Abbiamo dedicato una 
gamma specifica per poter sod-
disfare le richieste del mercato: è 
nata infatti 5 anni fa weber.calce. 
Una gamma completa all’interno 
della quale è possibile trovare into-
naci, malte da costruzioni, rasanti 
e finiture colorate. Sono tutti pro-
dotti alla calce idraulica naturale a 
norma UNI-EN 459, assolutamente 
esenti da cemento. Sono prodot-
ti dichiarati conformi ai criteri di 
compatibilità ambientale con at-
testato rilasciato dal dipartimen-
to Best del Politecnico di Milano. 
Possono essere impiegati nelle 
nuove costruzioni per migliorare il 

comfort abitativo, visto che la calce 
agisce da polmone igrometrico e 
può regolare in tal senso il livello di 
umidità all’interno degli edifici ed 
è un battericida naturale, agendo 
quindi come antimuffa. Altrettanto 
importante è però il recupero degli 
edifici storici e la nostra esperienza 
ci ha permesso di intervenire, con 
la gamma weber.calce, nel recu-
pero di alcuni tra i più importanti 
edifici ad alto valore architettonico 
del nostro Paese.

5)	 L’appartenenza ad un gruppo mul-
tinazionale quale è Saint-Gobain 
ci permette di fare ricerca a livel-
lo internazionale in un continuo 
confronto con colleghi di altri 
Paesi. La forte presenza sul ter-
ritorio garantita da 8 stabilimen-
ti di produzione oltre a 5 centri 
di distribuzione e quest’anno 6 
scuole di formazione. L’assisten-
za continua ai clienti grazie alla 
presenza di una rete vendita capil-
lare coadiuvata da una struttura di 
tecnici-promoter. Questo è Weber 
e questo ci permette di differen-
ziarci dalla concorrenza, offrendo 
servizio alla rivendita e assisten-
za continua all’utilizzatore finale, 
evitando in tal modo di affrontare 
il mercato solo ed esclusivamen-
te con la strategia del prezzo più 
basso.

6)	 Oggi possiamo vantare una presen-
za veramente capillare su tutto il 
territorio nazionale; recentemente 
abbiamo aperto anche un centro 
distributivo in Sicilia, in provincia 
di Catania.

7)	 Tutti i nostri prodotti sono certifi-
cati secondo le normative europee 
e nel caso dei prodotti alla calce 
idraulica naturale e dei sistemi di 
risanamento abbiamo ottenuto, 
come detto prima, anche la certi-
ficazione di compatibilità ambien-
tale dal Politecnico di Milano. 

8)	 –
9)	 –
10)	I nostri centri di formazione ser-

vono per la formazione degli uti-
lizzatori finali ma anche dei nostri 
rivenditori e del loro personale di 
vendita. La formazione prosegue 
poi sul territorio grazie ad incontri 
periodici che il nostro personale 
tecnico-commerciale organizza in 
collaborazione con i nostri clienti 
presso le loro sedi.

TECNORED
Paolo Mariani
Amministratore unico

1)	 Riguardo ai prodotti premiscelati 
offriamo un intonaco coibentante 
ad elevate caratteristiche. Si chia-
ma Intonaca&Coibenta e permette 
di realizzare anche “cappotti ro-
vesci” applicati dal lato interno 
dell’appartamento. 

2)	 Riguardo agli intonaci macropo-
rosi o deumidificanti preferiamo 
fornire esclusivamente la sostan-
za attiva concentrata denominata 
“TRH780” perfettamente in linea 
con il nostro modo di intendere 
gli interventi di restauro. Tale solu-
zione, infatti, consente di utilizzare 
materiali locali tipici della zona (ce-
mento, pozzolana,calci varie, iner-
ti di cava, pietre macinate, coccio 
pesto, ecc.) per realizzare intonaci 
deumidificanti integrati perfetta-
mente a quelli originali. In questo 
modo oltre a garantire la migliore 
reazione del prodotto si ottengono 
rapporti eccezionali in termini di 
qualità e prezzo.

3)	 –
4)	 Il nostro prodotto Intonaca&Coibenta 

risponde a tutti i requisiti di ecoso-
stenibilità.

5)	 I nostri punti di forza rispetto la 
concorrenza riguardano più che il 
settore degli intonaci quelli relativi 
alle tecnologie per il risanamen-
to definitivo delle murature umi-
de. La più conosciuta di queste è 
senza dubbio il Dry Kit System (la 
flebo contro l’umidità) alla quale 
si è recentemente affiancata una 
novità in cartucce denominata Dry 
Gel.

6)	 Operiamo indifferentemente su 
tutto il territorio nazionale e con 
fasi alterne anche nel mercato spa-
gnolo. Recentemente anche i paesi 

dell’Est si dimostrano sempre più 
interessati ed attenti alle nostre 
novità.

7)	 Per quanto concerne le certifica-
zioni, il nostro atteggiamento è 
rivolto principalmente agli aspetti 
tecnici e ai dati ottenuti dai labo-
ratori autorizzati per poterli fornire 
ai vari tecnici che li utilizzano. Le 
certificazioni su aspetti qualitativi 
generici non ci interessano più di 
tanto anche se il mercato spesso 
le preferisce. 

8)	 –
9)	 Gli aspetti relativi al marketing e al 

packaging sono molto apprezzati 
dai nostri clienti, inoltre, la docu-
mentazione illustrativa e tecnica è 
disponibile in sei lingue diverse.

10)	Il supporto formativo alle rivendite 
e agli operatori tecnici è per noi 
di fondamentale importanza e ad 
esso dedichiamo enormi risorse 
ed attenzioni. Lo stesso impegno 
viene da noi esercitato anche nel-
la formazione delle imprese che 
ruotano attorno alla rivendita per 
fa sì che la stessa disponga di ope-
ratori affidabili ai quali indirizzare il 
cliente privato alla ricerca non solo 
del prodotto, ma anche dell’appli-
catore esperto.

VAGA 
Emanuele Della Pasqua
Amministratore Delegato

1)	 Abbiamo iniziato la commercializ-
zazione con i tre prodotti capostipiti 
delle nostre nuove linee edilizia: 
MaltaBASTARDA, SabbiaCEMEN-
TO e CALCESTRUZZO. Per noi il 
mercato non è nuovo, ma stiamo 
sfruttando una supply-chain già 
matura e consolidata con la distri-
buzione della nostra sabbia in sac-
chi. Anzi, l’introduzione di questi 
prodotti ci permetterà di aumenta-

LEGGERO PER FORZA

■ che pesa il 35% in meno rispetto a un calcestruzzo ordinario
e quindi riduce i carichi permanenti delle strutture

■ con un modulo elastico eccezionale, simile a quello
di un calcestruzzo tradizionale, quindi non obbliga
a particolari sovradimensionamenti delle strutture

■ con un’elevata resistenza a compressione (Rck 33 N/mm2)
■ facilmente lavorabile: infatti si può utilizzare in

classe S5 (superfl uido), mantenendo comunque le resistenze
meccaniche previste

■ può essere vibrato come un calcestruzzo tradizionale
senza generare fenomeni di segregazione

■ che non fa polvere, perché a base di aggregato siliceo umido
■ composto da aggregato siliceo e vetro espanso,

quindi tradizionale, ecologico e di facile impiego
■ in sacchi da 25 kg, quindi a norma di legge.

Scarica la scheda tecnica dal sito www.grascalce.it

BETONVER 1500 CALCESTRUZZO STRUTTURALE LEGGERO
BETONVER 1500 è l’unico calcestruzzo strutturale leggero:
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WINKLER WINTOSAN-WF03 
L’intonaco deumidificante per il recupero delle murature. Nelle attività di restauro del 
patrimonio storico-monumentale, una delle più importanti è la risoluzione dei problemi 
legati all’umidità delle murature, che rappresenta infatti una delle principali cause di 
degrado degli intonaci. L’evoluzione delle conoscenze tecnico-scientifiche ha portato 
allo sviluppo di materiali appositamente progettati per risolvere questa problematica, 
disponibili in un’ampia gamma di soluzioni in funzione delle patologie da sanare. Tra le 
tecniche di risanamento delle murature più diffuse, gli intonaci macroporosi rappresen-
tano una delle più utilizzate. Funzione degli intonaci macroporosi è quella di alleviare il 
carico di umidità cui è soggetta la muratura, assolta grazie alla particolare formulazione 
degli impasti caratterizzata dalla presenza di cavità omogeneamente disseminate nella 
matrice legante; grazie all’elevata porosità, quindi, gli intonaci ma-
croporosi consentono l’evaporazione dell’umidità dal muro 
verso l’ambiente esterno. In questo ambito Winkler propone 
Wintosan-WF03, intonaco deumidificante macroporoso a 
base cementizia impiegato negli interventi di risanamento 
di superfici ammalorate da umidità di risalita. Wintosan 
è un prodotto ad altissima traspirabilità, applicabile su 
mattoni, tufo, calcestruzzo e intonaci. Wintosan garan-
tisce ottimi risultati anche a basso spessore (1,5 cm), 
non necessita di preventivo trattamento antisale e viene 
utilizzato anche per il rinzaffo. Wintosan è un prodotto 
premiscelato in polvere di colore grigio chiaro; dopo 
l’opportuna miscelazione con acqua si ottiene un im-
pasto che può essere applicato a cazzuola o a spruzzo 
e finito con frattazzo di legno. 

PRATIKO FAST (colmef)
Malta tecnica fibroionizzata composta 
da leganti idraulici ad alta resistenza, 
inerti silicei selezionati a granulome-
tria fine, speciali additivi. Presenta otti-
ma lavorabilità e tissotropia, ritiro con-
trollato, assenza di fessurazioni, buona 
resistenza ai sol-
fati. È facilmente 
modellabile con 
ottima adesione 
su calcestruzzo e 
intonaci, a presa 
e indurimento 
rapidi, vernicia-
bile dopo 3-4 ore 
dall'applicazione.

maltapiù (gras calce)
Malta bastarda ecosostenibile per mu-
ratura e intonaco prodotto composto 
da cemento, calce, aggregati silicei.
Malta idonea per la realizzazione di 
intonaci e l’allettamento di murature 
portanti e tramezze, sia in interno che 
in esterno.

ISOLSAN (edilteco)
Intonaco premiscelato ad elevato potere termodeu-
midificante a base di leganti idraulici macroporosi, 
additivati con Drymur, selezionati e predosati, perle 
vergini di polistirene espanso perfettamente sferiche 
a granulometria co-stante, additivate con speciale 
additivo E.I.A., speciali additivi. 
L’utilizzo di Isolsan è ideale nella deumidificazione, ri-
sanamento ed isolamento termico a cappotto di pareti 
esterne afflitte da risalita capillare; deumidificazione, 
risanamento ed isolamento termico di pareti perime-
trali e divisorie, afflitte da risalita capillare; deumidifi-
cazione, risanamento ed isolamento termico di soffitti. 
Inoltre, Isolsan trova il suo ideale utilizzo nell’elimina-
zione dei ponti termici di costruzione ed in genere e 
nella protezione delle facciate dalle acque meteoriche.

re i volumi di vendita, di essere più 
presenti sul mercato e migliorerà il 
servizio che riusciremo ad offrire ai 
nostri clienti.  Inoltre, per poter re-
alizzare questi prodotti ad alte per-
formance abbiamo attinto a piene 
mani dal know how chimico della 
Mapei e dall’esperienza di VAGA 
nel produrre aggregati di  qualità.

2)	 Vogliamo risolvere i problemi di 
chi usa ancora il cosiddetto me-
todo “tradizionale”, che è quello 
di realizzare la malta in cantiere 
comprandone i componenti. I no-
stri prodotti preconfezionati sono  
più convenienti perché hanno una 
resa maggiore, offrono prestazioni 
costanti, il cantiere è più ordinato 
e pulito, si risparmia tempo e co-
stano meno. Inoltre sin dall’inizio 
in tutta la fase di sviluppo dei pro-
dotti abbiamo coinvolto gli appli-
catori stessi, siamo così riusciti a 
definire insieme delle malte pronte 
che vanno incontro a tante loro esi-
genze garantendo alte prestazioni.

3)	 A breve, il nostro prodotto di pun-
ta, la MaltaBASTARDA VAGA otter-
rà la certificazione di resistenza al 
fuoco, tipo REI, in conformità alle 
nuove direttive contenute nel D.M. 
del 16 febbraio 2007. In avanzata 
fase di sviluppo abbiamo una mal-
ta ad alte prestazioni che puntiamo 
di classificare resistente al fuoco 
per murature portanti (REI).

4)	 VAGA è un’azienda dinamica che 
per Dna è attenta alle nuove ten-
denze di mercato, in particolare 
alle tematiche ambientali, a sistemi 
e metodi ecocompatibili;  così, nel 
2010, ai tre bestseller di mercato 
abbiamo affiancato la BIOstabilitu-
ra e il Grassello di CALCE.  Questi 
nuovi prodotti si distinguono per 
il marchio “BIO”: un marchio di 
certificazione interna che identi-
fica tutti quei prodotti della linea 
edilizia VAGA che sono realizzati 
solo con materie prime naturali di 
alta qualità e che per le loro carat-
teristiche sono ideali per essere 
utilizzati, secondo le più moderne 
tecniche costruttive della bioedili-
zia, in costruzioni biocompatibili, 
realizzando così ambienti sani e 
traspiranti. I sistemi produttivi ad 
alta efficienza energetica, il fatto 
che il trasporto degli aggregati ai 
siti produttivi e di confezionamen-
to è molto ridotto, o addirittura nul-

lo, ci consente di parlare di una 
logica produttiva virtuosa di filie-
ra “corta”, cioè a basse emissioni 
di CO2. Inoltre l’attenzione della 
società all’ambiente non si ferma 
ai prodotti Biocompatibili e alla 
progettazione di processi produt-
tivi a basso impatto ambientale, 
VAGA provvede attivamente alla 
piantumazione e alle coltivazioni di 
essenze arboree sui terreni di cava 
non ancora sfruttati, che contribui-
scono a compensare la produzione 
di CO2  del proprio stabilimento. 
È inoltre in studio un progetto di 
cogenerazione energetica che mira 
a sfruttare il calore prodotto per 
l’essiccazione degli aggregati.

5)	 Siamo in grado di fornire maggior 
qualità allo stesso prezzo dei no-
stri concorrenti: MaltaBASTARDA 
VAGA, la tecnologia e il know-how 
del Gruppo Mapei la rendono 
semplicemente la migliore tra le 
scelte possibili per l’allettamento 
di murature e la realizzazione di 
intonaci. SabbiaCEMENTO VAGA 
può essere utilizzato per realizzare 
sottofondi incorporanti serpenti-
ne di riscaldamento, il prodotto è 
facilmente pompabile con i siste-
mi tradizionali; grazie all’avanzata 
tecnologia degli additivi Mapei, 
fornisce prestazioni che vanno ben 
al di là del nome. CALCESTRUZZO 
Strutturale VAGA, la sua formula-
zione è arricchita da additivi acrilici 
di ultima generazione, questo gli 
consente  di ottenere prestazioni 
eccellenti (RCK 30) e sempre ga-
rantite, per realizzare manufatti 
con caratteristiche strutturali. 
(prodotto conforme alla norma 
UNI EN 206-1)

6)	 La nostra rete commerciale è pre-
sente capillarmente in tutto il nord-
ovest e centro Italia, che sono le 
zone su cui puntiamo di più per 
lo sviluppo del nostro business. 
Inoltre, l’ubicazione del nostro 
stabilimento è particolarmente 
vantaggiosa per servire l’area di 
Milano. In futuro abbiamo già pre-
visto un’ulteriore evoluzione del-
la struttura organizzativa interna, 
implementeremo anche la nostra 
rete di vendita per promuovere i 
nostri prodotti su tutto il territorio 
nazionale.

7)	 Le certificazioni oramai sono ne-
cessarie e in alcuni casi obbliga-

torie. Infatti tutti i nostri prodotti 
rispettano le normative di classi-
ficazione dei rispettivi campi di 
impiego e, inoltre, la MaltaBA-
STARDA VAGA è sia un intonaco 
classificato CE secondo la norma 
EN 998-1 sia una malta per mura-
tura marcata CE nel rispetto della 
norma EN 998-2. Invece, SabbiaCE-
MENTO VAGA è un massetto clas-
sificato CE secondo la norma EN 
13813 e il Grassello di CALCE VAGA 
classificato secondo la norma EN 
459-1 “calci da costruzione”.

8)	 Tutti i nostri prodotti sono accom-
pagnati da scheda tecnica e di si-
curezza. Inoltre cerchiamo di pub-
blicare quelle applicazioni di par-
ticolare rilievo che i nostri tecnici 
seguono direttamente in cantiere,  
spiegando quali sono i metodi e le 
tecnologie utilizzate per la posa. 
Queste esperienze daranno luogo 
in futuro ad un quaderno tecnico.

9)	 Uno studio accurato dell’imballo 
è la pubblicità più importante; è 
da questa convinzione che siamo 
partiti nell’ideare le grafiche che 
utilizziamo sui nostri prodotti. 
Dando particolare attenzione alla 
visibilità del nome del prodotto, 
del nostro marchio e di quello della 
capogruppo anche quando il sacco 
è palettizzato. Sul retro del sacco 
abbiamo riportato i dati tecnici 
e un’ampia descrizione di come 
utilizzare correttamente i nostri 
prodotti; per rendere la lettura più 
semplice e fruibile a tutti, abbiamo 
utilizzato delle iconografie per rias-
sumere i tre parametri più impor-
tanti da seguire assolutamente per 
una corretta applicazione.

10)	Certo! A corredo di ogni prodotto 
abbiamo un’ampia gamma di mate-
riale tecnico-informativo che distri-
buiamo attraverso i nostri agenti; 
il materiale è anche disponibile a 
tutti sul nostro sito internet. Stia-
mo portando avanti un programma 
di demo formative presso tutte le 
rivendite edili nostre clienti allo 
scopo di fornire all’applicatore i 
migliori suggerimenti per applicare 
correttamente il nostro prodotto, 
mostrargli i campi d’impiego e ag-
giornarlo sulle novità. Non solo, 
questo è un formidabile strumento 
di raccolta di informazioni e spunti 
che poi utilizziamo per lo sviluppo 
di nuovi prodotti.

Malta Bastarda M5
MALTA PREDOSATA della linea Dop-
pio Misto di Holcim (Italia), la linea di 
predosati pronti all’uso.
Malta predosata di classe M5 studia-
ta appositamente per allettamento e 
per conferire resistenza, lavorabilità e 
traspirabilità nella realizzazione di in-
tonaci esterni ed interni. È un prodotto 
pronto all’uso, a cui bisogna aggiunge-
re solo acqua fino al raggiungimento 
della lavorabilità desiderata. 
Utilizzi tipici e consigliati: intonaci in-
terni ed esterni, murature portanti, mu-
rature di tamponamento con qualsiasi 
tipo di blocco o laterizio.

Malta di Cemento M15
MALTA PREDOSATA della linea Doppio Misto di Holcim (Italia), 
la linea di predosati pronti all’uso.
Malta predosata di classe M15 particolarmente adatta ad ogni ap-
plicazione in cui siano necessarie elevate prestazioni meccaniche, 
facile lavorabilità e tenace aggrappaggio. E’ un prodotto pronto 
all’uso, a cui bisogna aggiungere solo acqua fino al raggiungimen-
to della lavorabilità desiderata. Utilizzi tipici e consigliati: murature 
strutturali o portanti, fissaggi e risanamenti che coinvolgano la 
muratura nella sua portanza, intonaci strutturali.

Intonaca&Coibenta di Tecnored
TRH888, sistema termoisolante ecologico fibro rinforzato ignifu-
go per isolamenti a cappotto e “inversi”. Intonaco premiscelato 
termoisolante a base di calci idrauliche naturali, inerti vetrosi cavi, 
silicati purissimi e fibre naturali per facilitarne l’applicazione anche 
per ingenti spessori. Le notevolissime doti di resistenza alla compres-
sione, traspirabilità ed inerzia al fuoco, ottenute con materiali naturali 
ed ecologici, lo rendono ideale sia in tutti gli interventi di isolamento 
nella “bioedilizia“ che in quelli di recupero e adeguamento alle nuove 
normative.
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Linea Fior di calce:  
innovazione nel segno della sostenibilità e della qualità
Tra i cavalli di battaglia di CVR S.r.l. di Gubbio (Pg) c’è la linea di prodotti Fior di calce, 
composta da fior di calce malta, fior di calce rinzaffo, fior di calce intonaco, fior di calce 
risana, fior di calce rasatura, fior di calce iniezioni e pittura a calce. Pronti all'uso e di facile 
utilizzo, previa miscela con sola acqua pulita, tutti questi prodotti sono eco-compatibili, 
in quanto composti da materiale biodegradabile, riciclabile e facilmente smaltibile, e 
garantiscono elevata durabilità e costanza nel tempo. 
Caratterizzati da materie prime pregiate ed esclusivamente naturali (carbonati di cava pu-
rissimi, pregiate polveri di marmo, selezionate sabbie di fiume) particolarmente resistenti 
all’azione degli agenti atmosferici, i prodotti della linea Fior di calce non contengono resine 
polimeriche, cemento o fibre sintetiche e impiegano come leganti solo calce idraulica 
naturale NHL 3,5 e calce idrata conformi alla normativa europea UNI EN 459-1. 
Consentono di eseguire interventi con malte, intonaci e finiture traspiranti e dalla capacità 
antibatterica e fungicida; infatti, grazie all'azione naturalmente disinfettante della calce, 
prevengono l'insorgenza di muffe, acari e micro-organismi e la correlata insorgenza di 
patologie asmatiche o allergiche nei bambini e nei soggetti predisposti. Contribuiscono 
inoltre ad assicurare benessere e comfort abitativo anche per il loro effetto igro-regolatore, 
da cui dipende la qualità dell’aria, e per l’assenza di materiale organico, che ovvia all’in-
conveniente della formazione di cattivi odori.
Per le loro caratteristiche, i prodotti della linea Fior di calce sono ideali per eseguire in-
terventi di restauro di edifici storici di pregio e sono destinati a trovare sempre maggiore 
impiego nel settore della bioedilizia, quell’edilizia sensibile ed attenta all’impiego di prodotti 
naturali che è ormai la grande sfida del domani.
Tutti i prodotti della linea Fior di calce di CVR S.r.l. di Gubbio sono certificati dall'Istituto 
Giordano e con marcatura di conformità CE.

GAMMA S.ANSELMO PER LA POSA AD ARTE DELLA MURATURA A VISTA
Dopo gli accessori Tools, l’azienda lancia una nuova malta. Anche un mattone di altissimo livello 
come il mattone S.Anselmo disperde le sue qualità se la posa in opera non è effettuata a regola 
d’arte. Al fine di raggiungere un risultato ottimale e durevole nel tempo, S.Anselmo ha studiato 
una NUOVA MALTA che consente di ridurre i rischi di patologie delle murature a vista. Molto 
spesso, infatti, la velocità di esecuzione e la poca attenzione alle corrette procedure di cantiere 
comportano il fenomeno della “malta bruciata” e la conseguente permeabilità del muro all’acqua. 
La ricerca S.Anselmo, grazie a studi approfonditi, ha realizzato una malta con un controllo della 
granulometria della sabbia atto a ridurre il ritiro e la capacità di cessione d’acqua del prodotto 
durante la fase di presa. Le caratteristiche compositive della malta consentono di accorciare i tempi 
di posa, garantendo al contempo un risultato ideale e soddisfacendo così le esigenze del posatore. 
L’innovazione e la qualità del prodotto sono state completate dalla gamma di colori: grigio, bianco 
e kaki si abbinano alle diverse tonalità delle murature faccia vista. La nuova malta si aggiunge ai 
numerosi servizi già offerti dall’azienda veneta per la posa in opera della muratura. La rinomata 
linea TOOLS comprende accessori per l’ancoraggio, la ventilazione ed il supporto del materiale 
isolante. L’utilizzo di Tools consente di creare un insieme più stabile e resistente alle sollecitazioni 
orizzontali ed in particolare all’azione del vento. Non solo: il muro risulta ventilato ed è possibile 
ottenere un ottimale spessore dell’intercapedine. La gamma Tools è composta da aggancio piat-
to, gancio a L, aggancio a tassello, tassello, sostegno per isolante, armatura orizzontale, rete di 
rinforzo orizzontale. L’ultimo componente, il giunto per aerazione, è anch’esso disponibile da oggi 
in tre gradazioni di colore: bianco, grigio e nero. Gli accessori proposti rispondono alla qualità 
della muratura che ci si aspetta con la scelta di esclusività del prodotto S.Anselmo: il distributore 
affiliato fornirà il know how, la consulenza ed una perfetta assistenza pre e post vendita. La più 
completa soddisfazione del cliente, da raggiungersi non solo con il prodotto più apprezzato dal 
mercato ma anche grazie ad un servizio di qualità, è l’obiettivo finale di S.Anselmo.

ISOLTECO
Isolteco è un intonaco premiscelato ad elevato potere termoisolante - proposto dalla divisione Thermal 
di Edilteco Group - a base di leganti idraulici selezionati predosati, perle vergini di polistirene espanso 
perfettamente sferiche a granulometria costante, additivate con speciale additivo E.I.A. 
Isolteco è ideale per l’isolamento termico a cappotto: installando l’isolamento termico all’esterno 
dell’edificio è possibile ovviare al problema del ponte termico, ovvero alla discontinuità di isolamento 
termico verificabile in corrispondenza agli innesti di elementi strutturali quali solai e pareti verticali o 
pareti verticali tra loro. 
Gli intonaci termoisolanti Isolteco, così come Isolteco Wall e Isolsan, sono inseriti nell’elenco dei Mate-
riali Coibenti Ammissibili per l’ottenimento del contributo edito dall’Ufficio Risparmio Energetico della 
Provincia Autonoma di Bolzano a conferma dell’efficienza energetica garantita dai prodotti Edilteco 
Group; prodotti che consentono un miglior clima abitativo riducendo, al contempo, i consumi e le 
emissioni inquinanti.
Isolteco, così come tutti i prodotti offerti da Edilteco Group, è in grado di garantire performance di 
isolamento termico nel rispetto dei parametri imposti dal dlgs 311/06.

CALIX, la tradizione  
per il costruire sano
CALIX è la soluzione Italcementi 
per migliorare il comfort delle 
abitazioni, attraverso una gamma 
completa di calci idrauliche da 
costruzione, HL e NHL, conformi 
alla norma UNI EN 459-1. CALIX 
HL e CALIX NHL sono prodotti 
certificati e marcati CE. La gam-
ma CALIX è frutto del costante la-
voro di Italcementi alla ricerca di 
soluzioni innovative, nel rispetto 
della tradizione del costruire. Le 
calci della gamma CALIX offro-
no una serie di vantaggi rispetto 
all’impiego di un comune legan-
te idraulico da costruzione (LIC): 
sono marcate CE, dunque pro-
vengono da un processo produt-
tivo controllato e costante; sono 
compatibili con i materiali usati 
nell’edilizia storica e tradizionale; 
sono traspiranti e igroscopiche, 
agevolando così l’uscita di umidi-
tà dalle murature verso l’esterno. 
La messa in opera di una calce 
idraulica NHL o HL, contribuisce 
a mantenere elevata la qualità 
della realizzazione.

Termointonaco Laterlite
Termointonaco Laterlite è un premiscelato a 
base di vetro espanso riciclato. La combina-
zione sinergica tra tre prodotti Laterlite – il 
blocco da muratura Bioclima, la malta ter-
mica da allettamento Malta Leca, e Termoin-
tonaco - consente di ottenere ottime pre-
stazioni di isolamento termico, isolamento 
acustico, traspirabilità e durabilità. Tra le tre 
componenti del sistema, la novità assoluta 
è Termointonaco Laterlite, la cui particolare 
formulazione consente di ottenere con un 
unico prodotto, resistenza meccanica, tra-
spirabilità e un’elevata capacità coibente. 
Termointonaco Laterlite è un premiscelato a 
base di vetro espanso riciclato che migliora 
sensibilmente l’isolamento termico della pa-
rete. Il suo impiego combinato nel Sistema 
Parete Bioclima consente di raggiungere 
elevate prestazioni complessive della mu-
ratura: in uno spessore complessivo della 
muratura di circa 46 cm, infatti, è possibile 
raggiungere un valore di trasmittanza termi-
ca U di soli 0,32 W/m2K. Facile e sicuro da 
applicare, resistente, Termointonaco Later-
lite è utilizzabile sia in interni che in esterni, 
e per le sue caratteristiche di leggerezza e 
traspirabilità è la soluzione ideale anche 
nelle ristrutturazioni.

Legante idraulico  
per costruzioni - LIC 3,0
Come tutti i cementi e le malte Ce-
mentirossi, anche Rossiplast è un 
prodotto a ridotto contenuto di Cro-
mo VI. Garantito dal marchio Cromino 
(promosso dall’AI-
TEC) Cementi-
rossi assicura 
su tutti i suoi 
prodotti e per-
ciò anche per 
Rossiplast, un 
livello di Cromo 
VI inferiore al li-
mite di 0,0002% 
sul peso totale a 
secco.

ISOLCAP (edilteco)
La linea Isolcap – Isolcap (predosato 250 kg/m3), 
Isolcap Fein, Isolcap Speed (a rapida disidratazione), 
Isolcap XX (fibrorinforzato) e Isolcap Max (ad alta resi-
stenza alla compressione) – è composta da sottofondi 
premiscelati termoisolanti. 
Isolcap è fornito in sacchi (lt. 70 resi), i pallet conten-
gono 40 sacchi.
I sacchi sono conservabili per minimo 6 mesi in luogo 
fresco ed asciutto ed al riparo dal gelo e dall’acqua. 
Isolcap Fein, applicato in congrui spessori, permette 
di soddisfare le prestazioni di isolamento termico e di 
traspirazione imposte dai Dlgs 192/05 e 311/06 per le 
partizioni orizzontali in qualsiasi zona climatica, senza 
l’ausilio di ulteriori strati di materiale isolante. Isolcap 
Fein apporta, dunque, un ottimale confort termico in-
terpiano, contribuendo efficacemente ad aumentare il 
valore dell’immobile e la sua durata nel tempo.
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T-cream Tassullo: l’alta 
lavorabilità che ottimizza 
resa e tempi di applicazione
Una gamma completa di materia-
li di alta qualità, all’avanguardia per 
caratteristiche meccaniche, elevata 
lavorabilità, semplicità d’impiego e 
durata nel tempo: questa, in sintesi, 
la proposta Tassullo - azienda leader in 
Italia nella progettazione e produzione 
di materiali in calce idraulica naturale 
per l’edilizia ed il restauro - specifica 
per la linea “Edificazione”.
Nell’ambito di questa linea – che com-
prende i prodotti più idonei alla costru-
zione di nuovi edifici – Tassullo presen-
ta T-cream, un intonaco estremamente 
versatile studiato appositamente per 
l’applicazione a macchina. Grazie alla 
peculiare composizione, T-cream si ca-
ratterizza per elevate doti in termini 
di stendibilità e lavorabilità ed al con-
tempo per la capacità di adesione al 
supporto, proprietà in grado di ridurre 
i tempi necessari per la rifinitura della 
superficie, favorendo l’ottimizzazione 
del lavoro, senza precludere un’eccel-
lente qualità del risultato.
Impiegabile sia in interno, sia in ester-
no, T-cream si applica con macchina 
intonacatrice a spruzzo continuo ed è 
rifinibile a piacere con staggia, frattaz-
zo o spugna; è applicabile su qualsiasi 
superficie in strati di 10/15 mm. Una 
volta indurito, è in grado di sopportare 
qualsiasi tipo di rifinitura civile ed è 
propedeutico alla stesura di finitura 
colorata, pittura, tempera lavabile o 
in alternativa al rivestimento con carta 
da parati, piastrelle, ceramiche, pietra, 
tappezzerie ecc.
T-cream è disponibile in sacchi da 
30 kg e sfuso in silos ed è conforme 
alla UNI EN 998-
1 riguardo le 
"Specifiche per 
malte per opere 
murarie – Malte 
per intonaci in-
terni ed esterni 
" e soggetto a 
marcatura CE 
secondo la nor-
mativa vigente.

T-WOOD INTONACO TASSULLO:
più massa alla struttura,  
per una migliore performance 
termica e acustica
In linea con il trend attuale che impone 
la massima attenzione alla naturalità 
ed eco-compatibilità dei materiali im-
piegati nell’edificazione, nonché del 
risparmio energetico, il mercato delle 
case in legno è oggi a livelli record ed il 
suo andamento è in costante aumento.
In risposta alla crescente domanda di 
prodotti formulati peculiarmente per le 
abitazioni in legno, Tassullo presenta 
T-Wood Intonaco, un intonaco natu-
rale - prodotto nel completo rispetto 
dell’ambiente, come attesta la certifi-
cazione ambientale (ISO 14001:2004) - 
appartenente alla Linea T-Wood, la pri-
ma ed unica linea specifica di sistemi 
professionali per la costruzione di case 
in legno naturali, solide e confortevoli. 
Naturale, ecologico, anallergico, T-
Wood Intonaco è un intonaco di calce 
idraulica NHL5, privo di cemento ed 
additivi di sintesi, studiato apposita-
mente per l’applicazione a macchina 
su reti metalliche porta intonaco, da 
fissarsi alle pareti in legno. Indicato 
come intonaco interno per le costru-
zioni in legno, tale intonaco ha la pecu-
liarità di incrementare la massa della 
muratura sulla quale viene applicato, 
migliorando in tal modo l’isolamen-
to termico ed al contempo acustico. 
Grazie a tali caratteristiche, T-Wood 
intonaco contribuisce a migliorare la 
salubrità e la vivibilità della casa in 
legno, regalandole maggior protezio-
ne dal rumore nonché più “calore”e 
comfort durante il periodo invernale 
ed estivo.
Caratterizzato da ottime doti in termi-
ni di elasticità e lavorabilità, T-Wood 
intonaco è facile 
e veloce da appli-
care. Disponibile 
in sacchi da 25 
kg, è conforme 
alla UNI EN 998-1 
e soggetto a mar-
catura CE secon-
do la normativa 
vigente.

Mape-Antique Strutturale NHL (mapei)
Malta per intonaci e da muratura, ad elevate prestazioni mec-
caniche, a base di calce idraulica naturale ed Eco-Pozzolana, 
particolarmente indicata per realizzare intonaci “armati” ed 
allettamenti.
CAMPI DI APPLICAZIONE: Intonacatura a macchina o a caz-
zuola di murature esistenti in pietra, mattoni, tufo e miste, 
anche di pregio storico ed artistico, con malta ad elevate 
prestazioni meccaniche. Realizzazione di intonaci “armati” e 
giunti di allettamento per il consolidamento e il risanamento 
di murature meccanicamente deboli. Stilatura dei corsi fra 
gli elementi costruttivi di murature, anche “faccia a vista”. 
Realizzazione di nuove murature portanti e di tamponamento
o ricostruzione di quelle esistenti.

Mape-Antique 
Intonaco NHL (mapei)
Intonaco di fondo traspirante a base di
calce idraulica naturale ed Eco-Pozzo-
lana, da applicare su murature esisten-
ti, anche di pregio storico, o di nuova 
costruzione.
CAMPI DI APPLICAZIONE: Intonacatu-
ra a macchina o a cazzuola di murature 
esistenti in pietra, mattoni, tufo e mi-
ste, anche di pregio storico ed
artistico, o di nuova costruzione, prima 
dell’applicazione di pitture o rivesti-
menti colorati a basso spessore.
Intonacatura raso-pietra di murature 
non soggette ad umidità di risalita ca-
pillare. Ricostruzione di vecchi intonaci 
a base calce, degradati dagli agenti at-
mosferici e dalle condizioni ambientali, 
nonché per la loro vetustà.

PROTHERM LIGHT (edilteco)
Protherm Light è un intonaco premi-
scelato leggero termoisolante – a base 
di perle vergini in EPS, leganti idraulici 
e speciali additivi - per la protezione 
al fuoco (REI) di strutture in mura-
tura, cemento armato, calcestruzzo 
e metalliche. La particolare natura 
della composizione chimica della sua 
formulazione e la 
specifica tecnolo-
gia di produzione 
del materiale con-
feriscono a questo 
prodotto elementi 
di assoluta novità 
rispetto a qualsiasi 
altro sistema pro-
tettivo antincendio 
attualmente pre-
sente sul mercato.

prodotti lif
Con il Cemix san e il massetto “Leggero” che vanno ad integrare la linea Uniko 
la Lif inaugura l’era del “predosato high tech”. Fino ad ora il sistema bisacco si 
era rivolto in maniera esclusiva al settore delle malte tradizionali, con questi due 
prodotti. L’azienda friulana ha voluto creare un mix tra tecnologia e tradizione che 
sposa perfettamente l’esigenza di efficienza energetica e la sostenibilità in edilizia 
( raggiungimento di elevati standard di salubrità ambientale) con le più innovative 
tecnologie derivate da additivazioni di origine vegetale.
Cemix san è un prodotto nato per il restauro di murature con problemi di umidità 
di risalita quindi trova applicazione nelle più svariate occasioni di ristrutturazioni 
di: chiese, casolari, cascinali, case antiche ecc. La caratteristica più importante del 
Cemix san è quella di poter svolgere più azioni. Infatti con lo stesso prodotto si 
può eseguire sia il rinzaffo che l’intonaco grezzo in spessore, inoltre è compatibile 
con rivestimenti minerali permeabili tra cui finiture silicatiche o alla calce. Questo 
garantisce una facilità di gestione del prodotto ed un costo finale minore rispetto 
a trattamenti con vari prodotti e con applicazioni più complesse, garantendo ottimi 
risultati. Il massetto per sottofondi “Leggero” è un predosato tradizionale compo-
sto principalmente da leganti d’altissima qualità , sabbia silicea e pietra pomice 
che garantisce, grazie alle caratteristiche di porosità e di leggerezza dell’inerte, 
prestazioni uniche in termini di isolamento termico e acustico.
Si colloca quindi tra i prodotti innovativi per la realizzazione di massetti di sotto-
fondo per pavimenti interni e sul solaio. La resistenza a compressione permette 
di utilizzare “Leggero” per realizzare massetti di finitura nei sottofondi alleggeriti 
bistrato e come unico elemento nel caso di sottofondi alleggeriti mono-strato idonei 
alla posa di rivestimenti (ceramica, parquet).

weber.calce (saint-gobain weber)
È un intonaco tradizionale di calce idraulica naturale NHL 5 ad applicazione meccanizzata 
che ripropone l’antica tradizione degli intonaci alla calce. Adatto alle murature italiane, 
si impiega per superfici esterne ed interne di edifici vecchi e nuovi ad uso abitativo, 
terziario ed industriale.
Vantaggi
- Ottima traspirabilità
- Ottima applicabilità
- Fibrato
- Prodotto minerale esente da cemento
Caratteristiche di messa in opera
- Tempo di vita dell’impasto: 60 min
- Acqua di impasto: 23%
- Tempo di attesa per la rabbottatura: > 6 ore
- Tempo fermo macchina: < 45 min
- Spessore massimo totale: 5 cm

SIKELASTIC-1K, ALTISSIME PRESTAZIONI

Sikalastic-1K è una malta cementizia monocomponente elastica fibrorinforzata 
per impermeabilizzare e proteggere piccole e grandi superfici. Un prodotto ad 
alto tasso di innovazione: innanzitutto perché è ecologico, versatile e ad altissime 
prestazioni, certificato acqua potabile nel rispetto del D.M. 174-2004. Sikalastic-1K 
è anche il primo impermeabilizzante monocomponente: facile, pratico e veloce. 
Grandi prestazioni, quindi, alle quali si aggiungono altre performance di assoluto 
rilievo quali: l’ottimo mantenimento dell’elasticità nel tempo, massima versatilità di applica-
zione (a spatola, pennello o rullo, senza rete di rinforzo) e, infine, alta resistenza meccanica e 
ottima adesione su differenti supporti, quali, ad esempio, superfici metalliche e calcestruzzo.

Sikalastic-1k è un prodotto versatile, in grado di risolvere efficacemente numerose proble-
matiche ed esigenze di cantiere, quali:

•	 Impermeabilizzazione di cisterne per acqua potabile
•	 Impermeabilizzazione e protezione delle strutture idrauliche come bacini, serbatoi, tubazioni 

in calcestruzzo, vasche e canali
•	 Impermeabilizzazione e protezione di muri esterni interrati
•	 Impermeabilizzazione interna di acqua in lieve controspinta, su muri e pavimentazioni di 

scantinati
•	 Impermeabilizzazione di terrazze e balconi su substrati in calcestruzzo o vecchie piastrelle
•	 Impermeabilizzazione di superfici generiche
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Laterlite Lecamix
Lecamix è la gamma di prodotti Laterite per 
la realizzazione di massetti leggeri da posa-
re e che garantiscono il rispetto dei severi 
requisiti imposti dalle nuove normative in 
materia di isolamento termico e acustico 
degli edifici. Con il plus di una resa doppia 
al sacco rispetto ai massetti premiscelati 
tradizionali in sabbia e cemento. Grazie al-
la caratteristica principale del materiale di 
base, l’argilla espansa Leca idrorepellente, 
i massetti premiscelati Lecamix rendono 
più leggero il lavoro degli applicatori; una 
qualità quella della leggerezza apprezzabi-
le anche nelle operazioni sia di trasporto e 
movimentazione in cantiere che di posa del 
prodotto, a cui si aggiunge la sensibile ridu-
zione del peso proprio applicato al solaio.
La gamma di massetti premiscelati leggeri e 
isolanti Lecamix è composta da tre prodotti. 
Lecamix Fast è un massetto premiscela-
to, leggero e isolante, caratterizzato dalla 
veloce asciugatura. L’impiego di Lecamix 
Fast consente, ad esempio, l’incollaggio del 
parquet su un massetto di spessore 5 cm 
dopo soli 7 giorni dalla posa. La velocità di 
asciugatura si sposa bene poi con la legge-
rezza (il suo peso in opera è di soli 1.150 kg/
m3) consentendo tempi di posa particolar-
mente contenuti anche sugli alti spessori: 
per esempio, un massetto Lecamix Fast da 
8 cm di spessore è pronto per la posa del 
rivestimento in parquet dopo soli 16 giorni. 
Lecamix Forte è un massetto premiscelato, 
leggero e isolante, a ritiro e asciugatura con-
trollati. Le caratteristiche di Lecamix Forte 
consentono la realizzazione di massetti leg-
geri (il peso in opera è di 1.050 kg/m3 circa 
la metà di un tradizionale sabbia e cemento) 
senza giunti di dilatazione fino a 100 m2 di 
superficie. Il controllo dei fenomeni di ritiro, 
inoltre, garantisce ulteriore sicurezza nella 
posa della pavimentazione: per un massetto 
di 5 cm di spessore, ad esempio, è possibile 
eseguire l’incollaggio del parquet dopo soli 
35 giorni. Con un valore di resistenza media 
a compressione di 150 kg/cm2, inoltre, Leca-
mix Forte è il prodotto più performante nelle 
applicazioni monostrato. Lecamix Facile è 
un premiscelato leggero e isolante per la 
realizzazione di massetti, sottofondi e coper-
ture. La caratteristica principale di Lecamix 
Facile è la versatilità: ideale per applicazioni 
sia esterne che interne, può essere utilizzato 
anche per la posa “fresco su fresco” di rive-
stimenti ceramici. Alla versatilità applicativa 
del prodotto si aggiungono gli altri vantaggi 
comuni ai prodotti della gamma Lecamix: 
la leggerezza (in opera pesa solo 1.000 kg/
m3) e la capacità isolante Lecamix Facile, 
infatti, isola termicamente 5 volte di più dei 
tradizionali massetti in sabbia e cemento.

Malta Leca, da Laterlite la nuova gamma di malte  
per murature leggere e isolanti
Laterlite presenta la nuova gamma di premiscelati per malte da muratura leggere e isolanti. 
Di resa superiore, resistenti, isolanti, ecobiocompatibili, i prodotti Malta Leca contribuiscono 
al miglioramento delle prestazioni termiche delle pareti.
I prodotti della nuova gamma sono Malta Leca M10 termico-sismica e Malta Leca M5 super-
termica, entrambi a base di argilla espansa Leca; Malta Leca contribuisce al miglioramento 
delle prestazioni termiche del “sistema parete” e può essere impiegata su qualsiasi blocco 
da muratura, sia in cemento che laterizi. “Più il blocco è isolante, più la malta è importante”: 
l’utilizzo di Malta Leca permette di migliorare la prestazione di isolamento termico della 
parete dal 15 al 20%.
Malta Leca M10 termico-sismica è particolarmente adatta per la realizzazione di murature 
portanti, anche in zona sismica, nonché per le murature di tamponamento. Malta Leca M10 
ha una densità di ca. 1.000 kg/m3, ha classe M10 di resistenza a compressione (100 kg/cm2) 
e conducibilità termica certificata λ=0,279 W/mK. Ideale per le murature di tamponamento 
e le murature portanti in zona non sismica, Malta Leca M5 Supertermica ha densità di circa 
800 kg/m3, resistenza a compressione di classe M5 (50 kg/cm2) e valore di conducibilità 
termica certificata λ=0,199 W/mK. 
Premiscelate e pronte all’uso, Malta Leca M10 Termico-Sismica e Malta Leca M5 Superter-
mica sono facili da preparare grazie all’aggiunta di acqua, senza altri componenti o additivi. 
Con il motto “- sacchi, + metri quadrati”, la nuova gamma Malta Leca di Laterlite possiede 
un’alta resa del prodotto in opera, ovvero i sacchi da 26 litri e da 36,4 litri rendono, in opera 
miscelati con acqua, rispettivamente 26 litri e 36,4 litri di malta pronta per l’uso. Le confe-

zioni di Malta Leca M10 Termico-Sismica, in sacchi da 26 litri, 
e Malta Leca M5 Supertermica, in sacchi da 36,4 litri, hanno 
una maggiore resa rispettivamente del 70% e 140% rispetto 
ad un sacco da 25 kg di malta tradizionale.
Leggere e resistenti, facili da utilizzare, ad alta resa, le malte 
M10 e M5 sono certificate per la Bioedilizia ed ecobiocompati-
bili: ad attestarlo è il marchio rilasciato da ANAB (Associazione 
Nazionale per l’Architettura Bioecologica), un’importante certi-
ficazione che indica la gamma Malta Leca come particolarmente 
adatta per gli interventi nel settore della bioedilizia, per la 
costruzione di nuovi edifici così come per gli interventi di re-
cupero e riqualificazione del patrimonio immobiliare esistente.

Dalla ricerca per Venezia, le soluzioni EX NOVO. 
Le risposte alle moderne esigenze di recupero e restauro nascono nel Centro Ricerche 
Fassa Bortolo, per essere poi applicate sul campo, in quel grande laboratorio a cielo 
aperto che è Venezia, dove ogni intervento di recupero e restauro deve essere sempre 
perfetto. Per ottenere i migliori risultati, Fassa Bortolo ha realizzato accurate indagini 
sulle proprietà, i dosaggi e l’applicazione dei materiali antichi come la calce idraulica e il 
cocciopesto, in modo da individuare prodotti in grado di contribuire sia al mantenimento 
dell’esistente sia al rifacimento di nuove superfici, attingendo dalle ricette originali prese 
dagli antichi trattatisti per ottenere materiali realizzati non con una “specie” di calce 
idraulica, ma con la vera calce idraulica naturale e il vero cocciopesto, come si faceva 
sin dall’epoca degli antichi romani. Con una grande attenzione alla qualità dei materiali 
utilizzati, sulla base di un’esperienza che risale al 1710, e alle esigenze della moderna 
ecocompatibilità. Un’attenzione alla qualità che oggi si concretizza nella nuova Linea 
Restauro EX NOVO, una gamma completa di prodotti a base di calce idraulica naturale 
NHL 3,5 e cocciopesto, caratterizzata anche da prodotti specifici per il risanamento 
di murature umide che si affianca alla già ampia gamma di soluzioni per costruire e 
risanare le murature con materiali naturali dell’azienda Fassa Bortolo. La nuova linea è 
composta da 10 prodotti: malte per muratura, rinzaffo, intonaci, anche di cocciopesto, 
finiture e legante per iniezioni.
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